
什么是访客博客？

简单地说，客座博客就是向其他网站提交内容的做法。

这似乎有悖常理，因为你希望读者访问你的网站，而不是其他人的网

站。然而，有几个原因可以解释为什么它应该被列在你的优先事项列

表中。

对于那些能够很好地执行博客的人来说，访客博客有很多好处：

1.给你的网站增加额外的流量

首先，客座博客是一个很好的方式来扩展你的在线存在和吸引更多的

流量到你的网站。

所有接受访客帖子的合法网站都允许博客作者创建自己的帖子作者

帐户。

除了基本信息，这可能还包括链接博客的社交媒体资料

至少，应该允许一些到客博主网站的链接。这里有一个来自中国的例

子轨道媒体的安迪·克雷斯托迪纳上交通及影响博客：

如果你成功地提交了一篇精彩的客串文章，那么对你的内容感兴趣的

读者必然会查看你的作者帐户，从而将他们带回你的网站。

他们应该查看你的社交媒体页面，看看你正在分享的内容。
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此外，一些网站允许访客帖子在内容正文中至少有一个到作者网站的

反向链接。这基本上就像 DIY链接建筑，它将我们引向下一点。

2.通过更高的搜索排名获得更多的流量

客座博客是现代链接建设的面包和黄油为 SEO。

与其等着博客和新闻网站覆盖你的品牌，不如自己动手，自己提交带

有反向链接的文章。

如果你想知道谷歌是如何将客座博客作为一种搜索引擎优化实践来

看待的，你可以看看下面由 Matt Cutts主持的问答视频:

记住，像谷歌这样的搜索引擎将高质量反向链接的数量作为一个重要

的排名因素。

指向一个网站的链接越多，它在搜索引擎眼中就越受欢迎和相关。

我写了一个在 RankWatch上的客座帖子一段时间前，确保插入一个

反向链接到我的网站，以更好的搜索引擎排名。当然，它也让一些读

者发现了我的网站。

3.在你的领域成为权威

如果读者看到你被权威网站推荐为客座博主，你认为他们会怎么说?

”嘿，这家伙一定是货真价实的。让我看看他还提供了什么!”
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好吧，这句话可能不是逐字逐句的，但这或多或少是观众的想法。反

过来，他们也会更容易信任你的品牌和你的价值主张。

如果你成功地吸引读者进入你的登陆页面，他们也有更高的机会转化

为订户甚至付费客户。

只要记住，你的价值主张在你的登陆页面上闪闪发光，并与你的客户

文章的目标受众相关。我一直在努力工作，建立一个伟大的登陆页面，

在我的网站上做这些-你可能已经看到它:

4.联系有影响力的人和其他权威网站

最后，客座博客是一个很好的网络策略，可以帮助你与其他权威品牌

建立联系你的利基。

将发布您的访客帖子的网站是给定的。其他有影响力的品牌，无论是

新闻网站还是其他博客，也可能会对你的博客留言留下深刻印象。

这将为你提供更多的博客访问机会以及合作伙伴关系。

我无法准确预测一个庞大的专业网络将为你带来怎样的结果，但我保

证这将是惊人的。

对我来说，出现在很多采访中，就像这篇文章发表在 blogger

passion上，真的帮助我建立了自己的权威。这也可能发生在你身上：

客座博客如何赚钱?
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如果你认为流量、权威和更高的搜索引擎排名都很棒，你会喜欢客座

博客也可以赚钱的事实。

这是你进入访客博客的又一个原因。

言归正传，这里有两种赚钱的方法:

1.从那些为客座帖子付费的网站开始

信不信由你，有很多网站会支付客座博主做出贡献。报酬也相当不错

——从每篇文章花费50美元的小网站到像这样的出版物▪每字1美元。

这个方法的细节取决于你考虑的网站。不幸的是，大多数付费给客座

博主的网站不允许他们在文章中插入链接。

嘿，至少你可以把你的名字作为一个作家写出来。它仍然可以帮助你

建立你的品牌权威，扩大你的在线影响力。

2.将流量导入您的销售页面

如果你为你的客户帖子选择了合适的网站，你应该能够吸引对你提供

的任何产品或服务感兴趣的高质量潜在客户。

关键的一步是在你的利基中找到那些吸引了大量读者的热门网站。

看看现有的帖子，看看它们在社交媒体上是否得到了很多评论或分享。

这些都清楚地表明，他们的读者可能会从头到尾地阅读内容。
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不过要小心，有些网站不允许带有“促销”链接的访客帖子公然试图销

售产品或服务。在这种情况下，你需要在你的网站上链接到另一个有

用的资源，以一种不显眼的方式向用户展示你的价值。

同时，尽量避免像“点击这里”或“查看这篇文章”这样的锚文本，这是

一个危险的信号，表明你在试图推广什么。相反，使用一个信息丰富

的长尾关键词来描述你的内容。


	什么是访客博客？
	简单地说，客座博客就是向其他网站提交内容的做法。
	这似乎有悖常理，因为你希望读者访问你的网站，而不是其他人的网站。然而，有几个原因可以解释为什么它应该
	对于那些能够很好地执行博客的人来说，访客博客有很多好处：
	1.给你的网站增加额外的流量
	首先，客座博客是一个很好的方式来扩展你的在线存在和吸引更多的流量到你的网站。
	所有接受访客帖子的合法网站都允许博客作者创建自己的帖子作者帐户。
	除了基本信息，这可能还包括链接博客的社交媒体资料
	至少，应该允许一些到客博主网站的链接。这里有一个来自中国的例子
	如果你成功地提交了一篇精彩的客串文章，那么对你的内容感兴趣的读者必然会查看你的作者帐户，从而将他们带
	他们应该查看你的社交媒体页面，看看你正在分享的内容。
	此外，一些网站允许访客帖子在内容正文中至少有一个到作者网站的反向链接。这基本上就像DIY链接建筑，它
	2.通过更高的搜索排名获得更多的流量
	客座博客是现代链接建设的面包和黄油为SEO。
	与其等着博客和新闻网站覆盖你的品牌，不如自己动手，自己提交带有反向链接的文章。
	如果你想知道谷歌是如何将客座博客作为一种搜索引擎优化实践来看待的，你可以看看下面由Matt Cutt
	记住，像谷歌这样的搜索引擎将高质量反向链接的数量作为一个重要的排名因素。
	指向一个网站的链接越多，它在搜索引擎眼中就越受欢迎和相关。
	我写了一个
	3.在你的领域成为权威
	如果读者看到你被权威网站推荐为客座博主，你认为他们会怎么说?
	”嘿，这家伙一定是货真价实的。让我看看他还提供了什么!”
	好吧，这句话可能不是逐字逐句的，但这或多或少是观众的想法。反过来，他们也会更容易信任你的品牌和你的价
	如果你成功地吸引读者进入你的登陆页面，他们也有更高的机会转化为订户甚至付费客户。
	只要记住，你的价值主张在你的登陆页面上闪闪发光，并与你的客户文章的目标受众相关。我一直在努力工作，建
	4.联系有影响力的人和其他权威网站
	最后，客座博客是一个很好的网络策略，可以帮助你与其他权威品牌建立联系
	将发布您的访客帖子的网站是给定的。其他有影响力的品牌，无论是新闻网站还是其他博客，也可能会对你的博客
	这将为你提供更多的博客访问机会以及合作伙伴关系。
	我无法准确预测一个庞大的专业网络将为你带来怎样的结果，但我保证这将是惊人的。
	对我来说，出现在很多采访中，就像
	客座博客如何赚钱?
	如果你认为流量、权威和更高的搜索引擎排名都很棒，你会喜欢客座博客也可以赚钱的事实。
	这是你进入访客博客的又一个原因。
	言归正传，这里有两种赚钱的方法:
	1.从那些为客座帖子付费的网站开始
	信不信由你，有很多网站会支付客座博主做出贡献。报酬也相当不错——从每篇文章花费50美元的小网站到像这
	嘿，至少你可以把你的名字作为一个作家写出来。它仍然可以帮助你建立你的品牌权威，扩大你的在线影响力。
	2.将流量导入您的销售页面
	如果你为你的客户帖子选择了合适的网站，你应该能够吸引对你提供的任何产品或服务感兴趣的高质量潜在客户。
	关键的一步是在你的利基中找到那些吸引了大量读者的热门网站。
	看看现有的帖子，看看它们在社交媒体上是否得到了很多评论或分享。这些都清楚地表明，他们的读者可能会从头
	不过要小心，有些网站不允许带有“促销”链接的访客帖子公然试图销售产品或服务。在这种情况下，你需要在你
	同时，尽量避免像“点击这里”或“查看这篇文章”这样的锚文本，这是一个危险的信号，表明你在试图推广什么

